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O B J E C T I F S  P É D A G O G I Q U E S

Ce que vous maîtriserez

Développer et mettre en œuvre une stratégie digitale efficace, créer et

gérer du contenu engageant et pertinent.

Construire et renforcer l'image de marque en ligne, en augmentant la

visibilité et la réputation de l'entreprise sur le web.

Maîtriser l'inbound et le growth marketing pour attirer, convertir et

fidéliser les clients tout en stimulant la croissance commerciale.
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C E R T I F I C A T  ·  3  M O I S  ·  E - L E A R N I N G

EXECUTIVE CERTIFICATE

Marketing Digital et Performance Commerciale
MAÎTRISEZ LES OUTILS DU MARKETING DIGITAL POUR BOOSTER VOTRE PERFORMANCE

COMMERCIALE ET PROPULSER VOTRE ENTREPRISE VERS DE NOUVEAUX SOMMETS. 

P U B L I C  C I B L E

À qui s'adresse
cette formation ?

Cette formation s'adresse aux responsables marketing, chefs de

produit, spécialistes du marketing digital, entrepreneurs ainsi

qu'à ceux souhaitant se spécialiser dans le marketing digital et

améliorer la performance commerciale de leur entreprise. 

PRÉREQUIS

Le Certificat est accessible aux détenteurs d'un diplôme de

niveau supérieur ou justifiant d'une expérience

professionnelle significative.

M O D U L E  1

Stratégie digitale et gestion de contenu

Les leviers et outils du digital

Étapes de l'élaboration d'une stratégie

digitale

Le contenu à l'ère du digital

Les enjeux de l'Intelligence Artificielle et

de la Big Data

M O D U L E  2

E-branding

La plateforme de marque

De la plateforme de marque au contenu

digital

La maximisation du capital marque

Monitoring de la E-réputation

M O D U L E  3

Inbound & growth marketing

Principes et enjeux de l'inbound & growth

marketing

L'élaboration d'une stratégie d'inbound

marketing

Les outils de l'inbound marketing

La mise en place d'activités d'inbound

marketing

M O D A L I T É S  P R AT I Q U E S

PÉRIODE

Avr. 2026 — Juin 2026

Sous réserve de modifications

DURÉE

3 mois

24 soirées + 4 samedis

RYTHME

Soirs & Week-ends

18h–20h soirs

9h–13h samedis

PRIX HT

12 600 MAD
−10% sur le 2e certificat

−15% sur le 3e certificat


